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Scannen für weitere 

Kontaktinformationen!

Christian Raab

✓ Projektmanager
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Welcher Partner hat wie viel Umsatz 

erwirtschaftet? Was müssen wir 

abrechnen?

Wie hoch sind meine Rückstellungen?

Habe ich alle notwendigen 

Rückstellungen gebildet?

Wie viel wurde 

bereits abgerechnet?

Wie viele Rückstellungen 

sind noch offen?

Was erwartet mich bei der 

nächsten Abrechnung?

Quälende Fragen im Alltag
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Klassische Bonusabwicklung
▪ Verwaltung und Abrechnung von Kundenboni

▪ Nachträgliche, ausschließlich vertriebsseitige Vergütungen auf 
Basis von Umsatz- oder Absatzzielen

▪ Spezielle Kennzeichnung der Stammdaten (z. B. Debitoren)

▪ Fortschreibung spezieller Index-Tabellen

▪ SD-Rückstellungen – Gleichklang mit Fakturen

▪ limitierte Auswertemöglichkeiten
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SAP S/4HANA Settlement Management

Übersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Quelle: SAP SE

SAP Settlement Management ist die zentrale Plattform für die automatisierte Ermittlung, Verwaltung und Abrechnung von 

Boni, Vergütungen, Provisionen und kostenrelevanten Vereinbarungen.
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Finanzabrechnung

Übersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Quelle: SAP SE

Finanzielle Beziehungen zwischen Lieferanten, Kunden und Vermittlern zentral verwalten und abrechnen
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Finanzabrechnung 

gestalten — Abbildung 

verschiedener Szenarien.

Das SAP-Abrechnungsmanagement 

unterstützt Geschäftsmodelle wie 

Zentralregulierung, 

Zahlungskartenabwicklung und Trading-

Geschäfte. 

Finanzabrechnung

Verkaufsbonus-

management

Abrechnung interner 

Provision

Frachtkosten-

Verrechnung

Kostenverteilung über

Buchungskreise

APIs



8

Lizenzgebührenabrechnung

Übersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Quelle: SAP SE

Lizenzvereinbarungen zentral verwalten und finanzielle Verpflichtungen transparent abrechnen
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Lizenzgebühren steuern – 

von der Vereinbarung bis 

zur Abrechnung

Die Lizenzgebührenabrechnung im SAP 

Settlement Management unterstützt die 

Verwaltung von Lizenzvereinbarungen 

und die Abrechnung von 

Nutzungsrechten. Auf Basis von 

Kundenumsätzen werden 

Lizenzgebühren automatisch ermittelt, 

Rückstellungen überwacht und 

Abrechnungen gegenüber Lizenzgebern 

transparent abgewickelt.

Finanzabrechnung
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Verkaufsbonusmanagement

Übersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Quelle: SAP SE

Bonusvereinbarungen zentral verwalten und kundenbezogene Boni effizient abrechnen
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Verkaufsboni steuern – 

von der Vereinbarung bis 

zur Auszahlung

Die Verkaufsbonusabwicklung im SAP 

Settlement Management unterstützt 

Unternehmen bei der Verwaltung und 

Abrechnung von 

Kundenbonusvereinbarungen. 

Bonusansprüche können flexibel auf 

Basis von Umsätzen, Produkten oder 

Absatzmengen definiert, überwacht und 

automatisiert abgerechnet werden.
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Einkaufsbonusmanagement

Übersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Quelle: SAP SE

Einkaufsbonusvereinbarungen zentral verwalten und abrechnen
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Provisionen

Factoring

Rückvergütung

Integration

FOKUS

Einkaufsboni steuern —

vom Vertrag bis zur 

Abrechnung.

Die Funktionen der 

Einkaufsbonusabwicklung in Settlement 

Management helfen dabei, 

Einkaufsbonusabsprachen zentral zu 

verwalten und Einkaufsboni 

abzurechnen.

Finanzabrechnung

Verkaufsbonus-

management

Abrechnung interner 

Provision

Frachtkosten-

Verrechnung

Kostenverteilung über

Buchungskreise
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Abrechnung interner Provisionen

Übersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Quelle: SAP SE

Mitarbeiterprovisionen zentral verwalten und leistungsabhängig abrechnen
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abrechnung

Einkaufsbonus-

management

Abrechnung externer

Provisionen

Factoring

Rückvergütung

Integration

FOKUS

Vertriebsprovisionen steuern 

– von der Vereinbarung bis 

zur Auszahlung

Die Abrechnung interner Provisionen im 

SAP Settlement Management unterstützt 

die Verwaltung, Berechnung und 

Auszahlung von Mitarbeiterprovisionen. 

Provisionsansprüche können auf Basis 

von Kundenumsätzen oder aus SAP 

SuccessFactors Incentive Management 

übernommen und transparent 

abgerechnet werden.

Finanzabrechnung

Verkaufsbonus-

management

Abrechnung interner 

Provision

Frachtkosten-

Verrechnung

Kostenverteilung über

Buchungskreise

APIs
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Management externer Provisionen

Übersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Quelle: SAP SE

Provisionsvereinbarungen mit Vertriebspartnern zentral verwalten und abrechnen
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abrechnung

Einkaufsbonus-

management

Abrechnung externer

Provisionen

Factoring

Rückvergütung

Integration

FOKUS

Externe Provisionen steuern 

– vom Verkaufsabschluss 

bis zur Auszahlung

Die Abrechnung externer Provisionen im 

SAP Settlement Management unterstützt 

die Verwaltung von Vereinbarungen mit 

Handelsvertretern und Vertriebspartnern. 

Provisionsansprüche werden auf Basis 

von Verkaufsumsätzen automatisch 

ermittelt, überwacht und termingerecht 

abgerechnet.

Finanzabrechnung

Verkaufsbonus-

management

Abrechnung interner 

Provision

Frachtkosten-

Verrechnung

Kostenverteilung über
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Frachtkostenverrechnung

Übersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Quelle: SAP SE

Transportkosten verursachungsgerecht zuordnen und transparent verrechnen
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abrechnung
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Abrechnung externer

Provisionen

Factoring

Rückvergütung

Integration

FOKUS

Frachtkosten steuern – 

von der Logistik bis zur 

finanziellen Verrechnung

Die Frachtkostenverrechnung im SAP 

Settlement Management ermöglicht die 

präzise Zuordnung und Verrechnung von 

Transportkosten in Beschaffungs- und 

Verkaufsprozessen. Frachtkosten werden 

verursachungsgerecht auf Produkte, 

Organisationseinheiten und 

Ergebnisobjekte verteilt und transparent 

überwacht.

Finanzabrechnung

Verkaufsbonus-

management

Abrechnung interner 
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Verrechnung

Kostenverteilung über
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Factoring

Übersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Quelle: SAP SE

Factoring-Vereinbarungen verwalten und Liquidität durch Forderungsverkauf optimieren
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Integration

FOKUS

Liquidität steuern – von 

der Forderung bis zur 

Abrechnung

Die Factoring-Funktionen im SAP 

Settlement Management unterstützen 

den Verkauf von Forderungen an 

Factoring-Banken. Factoring-

Vereinbarungen können zentral verwaltet, 

relevante Debitorenpositionen 

automatisch selektiert und die finanzielle 

Abwicklung transparent durchgeführt 

werden.
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Buchungskreisübergreifende Kostenverteilung

Übersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Quelle: SAP SE

Kosten verursachungsgerecht auf beteiligte Buchungskreise verteilen
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Gemeinsame Kosten 

transparent verrechnen

Die buchungskreisübergreifende 

Kostenverteilung im SAP Settlement 

Management ermöglicht die transparente 

Verteilung von Kosten zwischen 

mehreren Buchungskreisen. 

Verteilungsregeln werden zentral definiert 

und die entsprechenden Verrechnungen 

sowie Finanzbuchungen automatisiert 

durchgeführt.
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Rückvergütung

Übersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Quelle: SAP SE

Margen sichern durch transparente Rückvergütungen
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Rückvergütungen steuern – 

von der Preisvereinbarung 

bis zur Erstattung

Die Rückvergütungsverarbeitung im SAP 

Settlement Management unterstützt die 

zentrale Verwaltung und Abrechnung von 

Rückvergütungsvereinbarungen 

zwischen Lieferanten, Kunden und 

Großhändlern. Preisdifferenzen können 

transparent ermittelt, Rückerstattungen 

angefordert und finanzielle Ansprüche 

termingerecht abgerechnet werden.
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APIs & Integration

Übersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Quelle: SAP SE

Settlement Management nahtlos in Systemlandschaften und Prozesse integrieren
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Abrechnungsprozesse 

digital integrieren und 

automatisieren

SAP Settlement Management stellt 

standardisierte OData- und SOAP-APIs 

für Konditionskontrakte, 

Abrechnungsbelege und Prozessarten 

bereit. Dadurch können Daten 

automatisiert ausgetauscht, externe 

Anwendungen angebunden und 

Abrechnungsprozesse in End-to-End-

Szenarien integriert werden.

Finanzabrechnung

Verkaufsbonus-

management
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Verrechnung
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Integration

Übersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Quelle: SAP SE

Provisionsprozesse nahtlos zwischen SAP S/4HANA und SAP SuccessFactors verbinden
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Einkaufsbonus-
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Abrechnung externer

Provisionen

Factoring

Rückvergütung
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FOKUS

Provisionsdaten 

durchgängig integrieren und 

verwalten

Die Integration von SAP Settlement 

Management mit SAP SuccessFactors 

Incentive Management ermöglicht die 

automatisierte Übernahme von 

Provisionsdaten nach SAP S/4HANA. 

Dadurch können Provisionsansprüche 

transparent überwacht, finanzbuchhalterisch 

verarbeitet und für die weitere 

Personalabrechnung bereitgestellt werden.

Finanzabrechnung

Verkaufsbonus-

management

Abrechnung interner 

Provision

Frachtkosten-

Verrechnung

Kostenverteilung über

Buchungskreise

APIs
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Vollständige Prozess-Integration
Integration der Konditionskontrakte in den Order-to-Cash- und Procure-to-Pay-Prozess

Quelle: SAP SE

ORDER-TO-CASH  |  VERTRIEB

1

Vorvertrieb →

2

Kundenvertrag →

3

Kundenauftrag →

4

Lieferung →

5

Fakturierung →

6

Buchung →

7

Reklamation,Retoure & 
Erstattung

PROCURE-TO-PAY  |  EINKAUF

1

Bedarfsplanung →

2

Bestell-
anforderung

→

3

Bestellung →

4

Wareneingang →

5

Rechnungs-
eingang

→

6

Rechnungs-
zahlung

ABRECHNUNG

Konditionskontrakt pflegen › Rückstellungen buchen › Kontrakt abrechnen › Verbindlichkeit L&L buchen

ABRECHNUNG

› Rückstellungen buchen › Kontrakt abrechnen › Forderung L&L buchenKonditionskontrakt pflegen
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Vom Geschäftsvolumen zur Abrechnung

Quelle: SAP SE

Vier Bausteine greifen durchgängig ineinander

01
Datenquellen

▪ Verkaufs- und 
Einkaufsbelege

▪ Lieferung, 
Warenbewegung und 
Faktura

▪ Abrechnungsbelege 

▪ externe Systeme

02
Konditionskontrakt

▪ Partner und 
Vertragslaufzeit

▪ Kriterien für das 
Geschäftsvolumen

▪ Abrechnungssatz und 
-kalender

03
Abrechnungsprogramm

▪ Geschäftsvolumen 
ermitteln

▪ Rückstellungen und Betrag 
berechnen

▪ Abrechnungsbeleg 
erzeugen
(Delta-/Teil-/End-Abr.)

04
Buchung & Belege

▪ Rückstellungen buchen

▪ Forderungen oder 
Verbindlichkeiten buchen

▪ Belege sammeln und 
dokumentieren

ERGEBNIS

Transparente, durchgängige Abrechnung – vom Geschäftsvolumen bis zur Buchung
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Verkaufsbonusmanagement
Beispielszenario - Ausgangsbasis

• Warenbezogener Verkaufsbonus für Kunde 1000335 (4process Hausmesse 2026, Passau)

• Laufzeit: 01.01. – 31.12.2026

• Monatliche Abrechnung

• Bonus: 5% über gesamtes Produktportfolio
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Auswahl Kontraktart:

• Vielzahl vordefinierter 
Kontraktarten

• 1-stufig vs. 2-stufiges 
Verfahren

• Ein oder mehrere 
Empfänger

Konditionskontrakt - Basisdaten



23

Konditionskontrakt - Umsatzselektion
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Festlegung Kriterien:

• unabhängig von 
eigentlichen Konditionen

• Feldkombinationen 
erweiterbar

• inklusiv vs. exklusiv

• Optimierung 
Pflegeaufwand  - z.B. 
Kundenliste verwendbar 
für weitere Kontrakte

Konditionskontrakt - Umsatzselektion
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Konditionskontrakt – Abrechnungsdat.

Festlegung Bonusbasis 

aus verschiedenen 

Stufen im 

Kalkulationsschema:

• Nettobetrag

• Bonusbasis

• Zwischensumme 1 - 6



26

Konditionskontrakt – Abrechnungskal.

Abrechnungskalender:

• Teil- oder Endab-
rechnung flexibel 
einsetzbar

Abrechnungsverfahren:

• Ein- oder Zweischritt-
verfahren

• Mögliches Freigabe-
verfahren

• Automatisierungsgrad 
frei wählbar
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Konditionskontrakt - Konditionen

Konditionen:

• Konditionstechnik zur 
Differenzierung – z.B. 
unterschiedliche Boni 
auf verschiedene 
Kunden/Materialien

• Abbildung von 
Staffeln
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Konditionskontrakt – Abrechnung

Abrechnungsbeleg:

• Eigenständiger Beleg

• Separate Nummern-
vergabe

• Nachrichtenfindung 
/-ausgabe

• Integration in FI/CO
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Konditionskontrakt – Konditionsverw.

Konditionsverwendung:

• Schnellübersicht zum 
Kontrakt

• Welche Umsätze sind 
eingeflossen 
(z.B. Faktura/Auftrag)

• Aktueller Status hins. 
Rückstellungen in FI
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Highlights der neuen Lösung
Mehr Spielraum in Konfiguration, steuerlicher Behandlung und Analyse

01
VIELFALT

▪ Vielzahl ausgelieferter 

Kontraktarten

▪ Einzelner 

Bonusempfänger oder 

Empfängerliste

▪ Dienstleistungs- oder 

warenbezogener Bonus

02
STEUERLOGIK

▪ Klare steuerliche 

Differenzierung

▪ Eingangs- und 

ausgangsseitige Steuern

▪ Bonusbasis flexibel 

wählbar

03
ANPASSBARKEIT

▪ Umsatzselektion und 

Konditionen klar getrennt

▪ Umsatzkriterien schnell 

änderbar

▪ Auswirkungen „on the fly“ 

analysierbar

DREI FREIHEITEN. EINE INTEGRIERTE LÖSUNG.
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Highlights der neuen Lösung
Mehr Kontrolle in Abrechnung, Freigabe und Reporting

04
STEUERUNG

▪ Indizierte 

Konditionsverwendung

▪ Abrechnungskalender 

individuell und 

nachträglich änderbar

▪ Transparente 

Statusverwaltung

05
AUTOMATISIERUNG

▪ Automatisierungsgrad frei 

wählbar

▪ Teil- oder Endabrechnung 

flexibel einsetzbar

▪ Ein- oder 

Zweischrittverfahren

06
FREIGABE

▪ Standard-Workflows für 

Freigaben

▪ Kontrakte, Abrechnungen 

und Belege integriert

▪ Umfangreiches Reporting

FLEXIBEL STEUERN. SICHER AUSFÜHREN. KLAR AUSWERTEN.
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„One more thing …“
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4pCCM Cockpit - Änderungen 
schnell & klar nachvollziehbar
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Mehr Klarheit mit 4pCCM Cockpit

ABRECHNUNGENUMSÄTZE RÜCKSTELLUNGEN

TA: Umsatz anzeigen W Z R 3 :  A B - B e l e g  a n z e i g e n Simula t ion
Rückstellungsindex

KOMPLEXITÄT 

CCM: ANZAHL 

DER DATEN

BERÜCK-

SICHTIGUNG 

VARIANTE

BEWERTUNG 

DES 

ERGEBNISSES

IDENTIFIKATION 

PROBLEME 

/FEHLER

MAPPING IN 

EXCEL
DATENSELEKTION
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PRÄVENTIV
Verträge können sich ändern und rückwirkende Änderungen mit 

sich bringen. Sollte es hier Fälle geben, bei denen keine 

Rückstellung mehr benötigt wird, oder sogar Auszahlungen 

stattgefunden haben, obwohl die Fälle nicht mehr relevant sind, 

so identifiziert das System solche Konstellationen.
FLEXIBEL

Die Komforttransaktion kann für die verschiedenen Varianten 

ihrer Kontrakttypen angepasst werden 

(z. B. verschiedene Bonusvarianten).

DYNAMISCH
Änderungen am Konditionskontrakt oder im Customizing des 

Konditionskontrakts haben direkte Auswirkungen und benötigen 

kein zusätzliches Coding.

GENERISCH
Die Transaktion kann durch eigenes Customizing für Bonus, 

Provision sowie weitere Anwendungsgebiete im Abrechnungs-

management verwendet werden. Es handelt sich um ein 

dynamisches Tool für das komplette Abrechnungsmanagement.

ÜBERSICHTLICH
Die Daten können granular auf DB-Ebene analysiert werden 

(z. B. Rechnungspositionsebene), aber auch in aggregierter Form 

genutzt werden. Analog der Standard-Funktionalität der 

Transaktion WB2R_BUSVOL wird das Ergebnis um weitere 

Datentöpfe angereichert und in Einklang gebracht.

ANALYTISCH
Auch der Vergleich der ermittelten Daten aus dem  SAP-Standard 

mit anderen CDS-Views ist hier möglich (z. B. Vergleich bezahlte 

und unbezahlte Rechnung). Entwerfen Sie ihren eigenen CDS-

View und wenden Sie das Regelwerk aus ihrem Kontrakt auch auf 

ihren Vergleichsview an.

CCM: Komforttransaktion
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