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Mehr als nur Bonus:
Das Potential von SAP
Settlement Management

Christian Raab
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Qualende Fragen im Alltag

‘ Habe ich alle notwendigen
Rickstellungen gebildet? Welcher Partner hat wie viel Umsatz
erwirtschaftet? Was miissen wir

abrechnen?

Wie viele Riickstellungen
sind noch offen?

Wie viel wurde
bereits abgerechnet?

‘ Wie hoch sind meine Rickstellungen?

Was erwartet mich bei der
nachsten Abrechnung?




Klassische Bonusabwicklung

= Verwaltung und Abrechnung von Kundenboni

= Nachtragliche, ausschliefilich vertriebsseitige Vergitungen auf
Basis von Umsatz- oder Absatzzielen

= Spezielle Kennzeichnung der Stammdaten (z. B. Debitoren)
* Fortschreibung spezieller Index-Tabellen

= SD-Rickstellungen — Gleichklang mit Fakturen

= limitierte Auswertemaoglichkeiten
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SAP S/4HANA Settlement Management

SAP Settlement Management ist die zentrale Plattform fur die automatisierte Ermittlung, Verwaltung und Abrechnung von
Boni, Vergutungen, Provisionen und kostenrelevanten Vereinbarungen.

Ubersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Lizenzgebuhren-

Finanzabrechnung

abrechnung
Verkaufsbonus- - Einkaufsbonus-
management ‘ management

2 & Abrechnung interner ‘oge Abrechnung externer

= Provision “ Provisionen

mm~ Frachtkosten- L | :

rom=r Verrechnung ¢ Factoring

Le. Kostenverteilung iiber . .

@\ Buchungskreise @ MIESERILE
o-e :

%}’ APls { Integration

Quelle: SAP SE
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Finanzabrechnung

Finanzielle Beziehungen zwischen Lieferanten, Kunden und Vermittlern zentral verwalten und abrechnen

Ubersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Lizenzgebuhren-
abrechnung

Verkaufsbonus-
management

4

Einkaufsbonus-
management

2 & Abrechnung interner ‘oge Abrechnung externer
= Provision “ Provisionen
mm~ Frachtkosten- L | :
rom=r Verrechnung 1t Factoring
Le). Kostenverteilung liber . .
@\ Buchungskreise @ MIESERILE
API ¢ :
‘{%} s e ntegration

Quelle: SAP SE

FOKUS

Finanzabrechnung
gestalten — Abbildung
verschiedener Szenarien.

Das SAP-Abrechnungsmanagement
unterstutzt Geschaftsmodelle wie
Zentralregulierung,
Zahlungskartenabwicklung und Trading-
Geschafte.




1
A

LizenzgeblUhrenabrechnung

Lizenzvereinbarungen zentral verwalten und finanzielle Verpflichtungen transparent abrechnen

Ubersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Finanzabrechnung

Quelle: SAP SE

% Verkaufsbonus- - Einkaufsbonus-
management ‘ management
e o Abrechnung interner ‘oge Abrechnung externer
=8 Provision "” Provisionen
mm~ Frachtkosten- L | :
rom=r Verrechnung 1t Factoring
Le). Kostenverteilung liber . .
@\ Buchungskreise @ FUESCIR N
AP >t ti
‘{%} s e ntegration

FOKUS

Lizenzgebuhren steuern —
von der Vereinbarung bis
zur Abrechnung

Die Lizenzgebuhrenabrechnung im SAP
Settlement Management unterstutzt die
Verwaltung von Lizenzvereinbarungen
und die Abrechnung von
Nutzungsrechten. Auf Basis von
Kundenumsatzen werden
Lizenzgebuhren automatisch ermittelt,
Ruckstellungen uberwacht und
Abrechnungen gegenuber Lizenzgebern
transparent abgewickelt.
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Verkaufsbonusmanagement

Bonusvereinbarungen zentral verwalten und kundenbezogene Boni effizient abrechnen

Ubersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Finanzabrechnung

Lizenzgebuhren-
abrechnung

0\0

Abrechnung interner
Provision

Einkaufsbonus-
management

\

\‘é
)

Abrechnung externer
Provisionen

mmp Frachtkosten- i | _
romP Verrechnung ¢ Factoring

L&), Kostenverteilung iiber , )
@ Buchungskreise @ Ruckvergutung
[{& APls ::I Integration

Quelle: SAP SE

FOKUS

Verkaufsboni steuern —
von der Vereinbarung bis
zur Auszahlung

Die Verkaufsbonusabwicklung im SAP
Settlement Management unterstutzt
Unternehmen bei der Verwaltung und
Abrechnung von
Kundenbonusvereinbarungen.
Bonusanspruche konnen flexibel auf
Basis von Umsatzen, Produkten oder
Absatzmengen definiert, Uberwacht und
automatisiert abgerechnet werden.
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Einkaufsbonusmanagement

Einkaufsbonusvereinbarungen zentral verwalten und abrechnen

Ubersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement FOKUS
5] Lizenzgebihren Einkaufsboni steuern —

Finanzabrechnun o |=0 : .

J 5 i vom Vertrag bis zur

% Verkaufsbonus- Abrechnung.

management
2 & Abrechnung interner l,‘,"\\ Abrechnung externer Die Funktionen der
=2 Provision 7 Provisionen Einkaufsbonusabwicklung in Settlement
mm. Frachtkosten- '] : Management helfen dabei,
=R Verrechnung [y el Einkaufsbonusabsprachen zentral zu

verwalten und Einkaufsboni
(e, Kostenverteilung iiber E Riickveraiitun EZ ?etc?hnen
@\ Buchungskreise = g 9 2lords .
e : :

‘{%} APls e ntegration

Quelle: SAP SE
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Abrechnung interner Provisionen

Mitarbeiterprovisionen zentral verwalten und leistungsabhangig abrechnen

Ubersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Finanzabrechnung

Lizenzgebuhren-
abrechnung

?

Verkaufsbonus-
management

Einkaufsbonus-
management

L[
[ O

\

\‘é
)

Abrechnung externer
Provisionen

mmp Frachtkosten- i | _

rom=r Verrechnung 1t Factoring

L&), Kostenverteilung iiber , )

@ Buchungskreise @ Ruckvergutung
oo :

[{& APls acg Integration

Quelle: SAP SE

FOKUS

Vertriebsprovisionen steuern
— von der Vereinbarung bis
zur Auszahlung

Die Abrechnung interner Provisionen im
SAP Settlement Management unterstiutzt
die Verwaltung, Berechnung und
Auszahlung von Mitarbeiterprovisionen.
Provisionsanspruche konnen auf Basis
von Kundenumsatzen oder aus SAP
SuccessFactors Incentive Management
ubernommen und transparent
abgerechnet werden.
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Management externer Provisionen

Provisionsvereinbarungen mit Vertriebspartnern zentral verwalten und abrechnen

Ubersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement FOKUS
Y biin Externe Provisionen steuern
Finanzabrechnung o [=0] -lzenzgebunren-
abrechnung — vom Verkaufsabschluss
% Verkaufshonus- ®  Einkaufsbonus- bis zur Auszahlung
management management
o Abrechnung interner _ Die Abrechnung externer Provisionen im
Provision SAP Settlement Management unterstiitzt
mm~ Frachtkosten- '] _ die Verwaltung von Vereinbarungen mit
row Verrechnung [y el Handelsvertretern und Vertriebspartnern.
: , Provisionsanspruche werden auf Basis
(e, Kostenverteilung iiber E —— ; N <ch
(=P Buchunaskrei § lickvergiitung von Verkaufsumsatzen automatisc
gskreise : ) :
ermittelt, uberwacht und termingerecht
s APIs *"%  Integration abgerechnet.

Quelle: SAP SE
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Frachtkostenverrechnung

Transportkosten verursachungsgerecht zuordnen und transparent verrechnen

Ubersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Finanzabrechnung

Lizenzgebuhren-
abrechnung

% Verkaufsbonus-
management

Einkaufsbonus-
management

2 & Abrechnung interner

Provision

\

\‘é
)

Abrechnung externer
Provisionen

(e, Kostenverteilung iiber E Riickveraitun
@\ Buchungskreise = 9 9
s APIs *"%  Integration

Quelle: SAP SE

FOKUS

Frachtkosten steuern —
von der Logistik bis zur
finanziellen Verrechnung

Die Frachtkostenverrechnung im SAP
Settlement Management ermaoglicht die
prazise Zuordnung und Verrechnung von
Transportkosten in Beschaffungs- und
Verkaufsprozessen. Frachtkosten werden
verursachungsgerecht auf Produkte,
Organisationseinheiten und
Ergebnisobjekte verteilt und transparent
uberwacht.
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Factoring

Factoring-Vereinbarungen verwalten und Liquiditat durch Forderungsverkauf optimieren

Ubersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement FOKUS

: . Liquiditat steuern — von

Finanzabrechnung o [=O S AR .
abrechnung der Forderung bis zur

Verkaufsbonus- o Einkaufsbonus- Abrechnung
management . management
Abrechnung interner I,‘,"\\ Abrechnung externer Die Factoring-Funktionen im SAP
Provision 7 Provisionen Settlement Management unterstiitzen

den Verkauf von Forderungen an
Factoring-Banken. Factoring-
Vereinbarungen konnen zentral verwaltet,

Frachtkosten-
Verrechnung

% © I &0

KOStenverte"yng uber lﬂ Riickvergutung relevante Debitorenpositionen

Buchungskreise = _ : - _
automatisch selektiert und die finanzielle

APls :zz Integration Abwicklung transparent durchgefihrt
werden.

Quelle: SAP SE
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Buchungskreisubergreifende Kostenverteilung

Kosten verursachungsgerecht auf beteiligte Buchungskreise verteilen

Ubersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Finanzabrechnung

Lizenzgebuhren-
abrechnung

Einkaufsbonus-
management

FOKUS

Gemeinsame Kosten
transparent verrechnen

% Verkaufsbonus-
management
[}

e Abrechnung interner \3

\‘é
)

Abrechnung externer
Provisionen

- Provision
—{°)

Frachtkosten- L | Factorin

¢ Verrechnung L] g
o-e :

‘{& APls e Integration

Quelle: SAP SE

Die buchungskreistbergreifende
Kostenverteilung im SAP Settlement
Management ermoglicht die transparente
Verteilung von Kosten zwischen
mehreren Buchungskreisen.
Verteilungsregeln werden zentral definiert
und die entsprechenden Verrechnungen
sowie Finanzbuchungen automatisiert
durchgefuhrt.
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Ruckvergutung

Margen sichern durch transparente Ruckvergutungen

Ubersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement FOKUS
Y o Ruckvergutungen steuern —
Finanzabrechnung o [=0] -lzenzgebunren- - .
abrechnung von der Preisvereinbarung
% Verkaufsbonus- . Einkaufsbonus- bis zur Erstattung
management ‘ management
2 & Abrechnung interner l,‘,"\\ Abrechnung externer Die Ruckvergutungsverarbeitung im SAP
=2 Pprovision “ Provisionen Settlement Management unterstiitzt die
s~ Frachtkosten- [ : zentrale Verwaltung und Abrechnung von
rom P Verrechnung ¢ Factoring Rickvergiitungsvereinbarungen
. . zwischen Lieferanten, Kunden und
@ Kostenverteilung tiber _ GrolRhandlern. Preisdifferenzen kbnnen
Buchungskreise : .
transparent ermittelt, Ruckerstattungen
%}, APls ::I Integration angefordert und finanzielle Ansprtche

termingerecht abgerechnet werden.

Quelle: SAP SE
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Settlement Management nahtlos in Systemlandschaften und Prozesse integrieren

Ubersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement FOKUS
: : Abrechnungsprozesse
Finanzabrechnung o [=O S AR = = - -
abrechnung digital integrieren und
% Verkaufsbonus- o Einkaufsbonus- automatisieren
management ‘ management
2 & Abrechnung interner ‘oge Abrechnung externer SAP Settlement Management stellt
=2 Pprovision 7 Provisionen standardisierte OData- und SOAP-APIs
mm- Frachtkosten- (1 _ far Konditionskontrakte,
row P Verrechnung [y CEEEi Abrechnungsbelege und Prozessarten
: . bereit. Dadurch konnen Daten
\f\ Kostenverteilung tiber E Riickvergutun automatisiert ausgetauscht, externe
@ Buchungskreise = g 9 g ’

Anwendungen angebunden und

Szenarien integriert werden.

Quelle: SAP SE
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Integration

Provisionsprozesse nahtlos zwischen SAP S/4HANA und SAP SuccessFactors verbinden

Ubersicht Anwendungsbereiche Abrechnungsmanagement

Finanzabrechnung

Lizenzgebuhren-
abrechnung

Verkaufsbonus-
management

Einkaufsbonus-
management

Abrechnung interner
Provision

Abrechnung externer
Provisionen

S
S

'
%

Frachtkosten- 'l Factorin
Verrechnung 1 g
Kostenverteilung uber . )
Buchungskreise @ Riickvergiitung

% © I &0

Quelle: SAP SE

APls

FOKUS

Provisionsdaten
durchgangig integrieren und
verwalten

Die Integration von SAP Settlement
Management mit SAP SuccessFactors
Incentive Management ermaoglicht die
automatisierte Ubernahme von
Provisionsdaten nach SAP S/4HANA.
Dadurch konnen Provisionsanspriche
transparent Uberwacht, finanzbuchhalterisch
verarbeitet und fur die weitere
Personalabrechnung bereitgestellt werden.
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Vollstandige Prozess-Integration

Integration der Konditionskontrakte in den Order-to-Cash- und Procure-to-Pay-Prozess

| ORDER-TO-CASH | VERTRIEB

@ 12 3 4 5 L6 74

Reklamation,Retoure &

Vorvertrieb — Kundenvertrag — Kundenauftrag — Lieferung — Fakturierung — Buchung — Erstattung

ABRECHNUNG

Konditionskontrakt pflegen > Riickstellungen buchen > Kontrakt abrechnen > Forderung L&L buchen

| PROCURE-TO-PAY | EINKAUF

1 2/ O 4 5 O

Bestell- . Rechnungs- Rechnungs-
Bedarfsplanung — anforderung — Bestellung — Wareneingang — eingang — zahlung
ABRECHNUNG
Konditionskontrakt pflegen > Rickstellungen buchen > Kontrakt abrechnen > Verbindlichkeit L&L buchen
Quelle: SAP SE .
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Vom Geschaftsvolumen zur Abrechnung

Vier Bausteine greifen durchgangig ineinander

01 02 03 04

Datenquellen Konditionskontrakt Abrechnungsprogramm Buchung & Belege
= Verkaufs- und = Partner und » Geschaftsvolumen = Rickstellungen buchen
Einkaufsbelege Vertragslaufzeit ermitteln = Forderungen oder
= Lieferung, = Kiriterien fur das = Rickstellungen und Betrag Verbindlichkeiten buchen
\IiVakrtenbewegung und Geschaftsvolumen berechnen = Belege sammeln und
aKiurd = Abrechnungssatz und = Abrechnungsbeleg dokumentieren
= Abrechnungsbelege -kalender erzeugen

= externe Systeme (Delta-/Teil-/End-Abr.)

ERGEBNIS
Transparente, durchgéngige Abrechnung — vom Geschaftsvolumen bis zur Buchung

Quelle: SAP SE



Verkaufsbonusmanagement

Beispielszenario - Ausgangsbasis

»  Warenbezogener Verkaufsbonus fiir Kunde 1000335 (4process Hausmesse 2026, Passau)
 Laufzeit: 01.01. — 31.12.2026

* Monatliche Abrechnung

* Bonus: 5% Uber gesamtes Produktportfolio




2: Konditionskontrakt - Basisdaten

Verkaufsbonus warenbezogen anzeigen

SR Auswahl Kontraktart
[@2)(8)E JELR]&EAmsc» B rondtonskontrake 20000000337 yon [F1-81702¢] [0CSL Provsion extem: Faktura ;
———— - 0CS2 Provision extern: Faktura, 2-stufig
Volistindiger Belegfluss Kunde 1000335 4process Hausmesse 2026 [ Walter-Kéhn-Str.

~ &5 Konditionskontrakt 2000000033 = 0CS3 Provision extern: Faktura bezahit Vlelzahl VO rdefl N ierter

: 0CS4 Provision ext.: Faktura bezahlt, 2-stuf.
[ 31.01.2026 (Teiabrechnung) _/ Basisdaten | Verkauf |  Administration | Kopftexte | Status | Umsatzségppl Stiles Factoring mit Regress (mit SHBK) ngskalender Kontrakta r’ten

« EF] vK-Bonus warenbezogen 7000000101
o . 0F02 Stilles Factoring ohne Rearess (m. SHBK)

~ [ 28.02.2026 (Teiabrechnung)
T . Kontraktart Z56G1 Verkaufsbonus warenbezogen 0F03 Stiles Factoring mit Regress (0. SHBK) . .
EE vK-Bonus warenbezogen 7000000102
~ = 31.03.2026 (Teiabrechnung) Externe ID OFD4 Stilles Factoring ohne Regress (0. SHBK) 1 -Sthlg VS. Z-Sthlges
+ [ VK-Bonus warenbezogen 7000000103 Referenz OPCL Einkaufsbonus: Ruckvergutung Verfahren
~ [ 30.04.2026 (Teiabrechnung) 0PC2 Einkaufsbonus: Rickvergitung, 2-stufig
Zuordnung
- B vK-Bonus warenbezogen 7000000104 Kontrakiwahrung 0PC3 Einkaufsbonus: Riickvergiitung, warenbez.
~ [ 31.05.2026 (Teilabrechnung) —— 0PC4 Einkaufsbonus: Riickverg., warenb., 2-st E'
3 Wahrungskurs FRudoerg, warenb. 26t in oder mehrere
L_|j VK-Bonus warenbezogen 7000000105 g 0PG1 Einkaufsbonus: Wareneingang

~ [ 30.06.2026 (Teiabrechnung) Typ d. ext. Referenz ) . ) it 0
+ B Vi Bonus warenbazogen 7000000106 0PG2 Einkaufshonus: Viareneingang, 2-stufig Em pfa nger
a USE-ID-Nr. 0RS1 Lizenzgebiihrenabrechnung

¥ [ 31.07.2026 (Teiabrechnung)

u ’Flj VK-Bonus warenbezogen 7000000107
~ [ 31.08.2026 (Teiabrechnung)

u ’Flj VK-Bonus warenbezogen 7000000108

Stland/-reg. Partner ORS2 Lizenzgebihrenabrechnung, 2-stufig
0501 Verkaufsbonus
0502 Verkaufsbonus - Mehrere Kunden
0503 Verkaufsbonus - zweistufig
0504 VerkBonus - mehrere Kunden - zweistufig
0SG1 Verkaufsbonus warenbezogen

K ditionstabel V 4AB Konditionskontakt | 2 Entra 05G2 Verkaufsbonus warenbez. - mehrere Kunden .
onditionskontra intrage
onatonstavete g 0SG3 Verkaufsbonus warenbezogen - 2-stufig abelen

l @:@ | E_l‘ : I @@@l DSG4 Verkaufsbon. warenbz. - mehr. Knd. - 2st
Konditionen

Konditionsart Konditionsartbezeichnung Rechenregel Konditionsbetrag Kondwahr  pro Einheit | Giltig ab Gliftig bis
RES1 Bonus Prozentual 5,000 % 01.01.2026 31.12.2026

REA1 Bonusriickstelungen Prozentual 5,000- % 01.01.2026 31.12.2026




2: Konditionskontrakt - Umsatzselektion

[0 & O ga E &

|@@ &w Ansict ¥

Volstindiger Belegfluss
- &3] Konditionskontrakt 2000000033
~ [ 31.01.2026 (Teilbrechnung)
G |F|j| VK-Bonus warenbezogen 7000000101
~ [ 28.02.2026 (Teibrechnung)
G |F|j| VK-Bonus warenbezogen 7000000102
~ [ 31.03.2026 (Teilbrechnung)
G |F|j| VK-Bonus warenbezogen 7000000103
~ [ 30.04.2026 (Teilbrechnung)
G |F|j| VK-Bonus warenbezogen 7000000104
~ [ 31.05.2026 (Teibrechnung)
« EF] vK-Bonus warenbezogen 7000000105
* = 30.06.2026 (Teibrechnung)
« [EF] vK-Bonus warenbezogen 7000000106
~* [ 31.07.2026 (Teibrechnung)
« [EF] vK-Bonus warenbezogen 7000000107
~ [ 31.08.2026 (Teibrechnung)
« [EF] vK-Bonus warenbezogen 7000000108

Verkaufsbonus warenbezogen anzeigen

[ Konditionskontrakt 31.12.2026

Kunde

von
4process Hausmeasse 2026 / Walter-Kdhn-5tr. 1 ¢/ 94032 Passau

= PEEE——
2000000033 01.01.2026 bis
—

1000335
[E- 522(1)/100 Verkaufshonus warenbezogen dndern

Basisdaten " Verkauf - Administration | Kopftexte  Status . Umsatzselektionskriterien

Abrechnungsd

Qi 2E m=) ([ EERERL ELL & = ) [EEEOE

Umsatzselektionskriterien

Feldkomb. |Inkl/Exk]
noo1 Inklusive

Feldkomb. |Text: Feldkombination

0001
0003
00oe
o007
0003
0ooa
0011
001z
0013
0014
0015
00laé
001g
0023
0030
0031
0032
0033
0035
0036
0037

Kunde
Verkaufsorganisation
Kundenhisrarchis
Brodukthierarchie
Warengruppe

Material

Warengruppe
Warengruppe
Warengruppe
Warengruppe
Warengruppe
Warengruppenhierarchie
Werk

Auftragsgrund
Verkaufsbonusgruppe
Materialpreisgruppe
Warenempfanger
Preismaterial
F3F-Element
Verkaufsbiro
Verkaufergruppe -

VSEE R

Giiltig ab Giltig bis |Grup. Debitor
1000335

VkOrg Vweg |SP Werk Warengrp Material WGHierarch|

V 4AR Konditionskontrakt | 2 Eintrdge * | Keine weiteren Kon

I{Dnditiunsmbelle
(@ @)L EBLEL 2@ J2 = T Ea@e)a)s] =
Konditionen

Konditionsart | Konditionsartbezeichnung

Rechenregel
Prozentual
Prozentual

Konditionsbetrag KondWahr
5,000 %%
5,000- %

pro Einheit | Gilkig ab
01.01.2026
01.01.2026

Giiftig bis
31.12.2026
31.12.2026

RES1
REA1

Bonus
Bonusriickstelungen



2: Konditionskontrakt - Umsatzselektion

O & e B &

|@@ aw Ansict ¥

Vollstindiger Belegfluss
h -&E Konditionskontrakt 2000000033
* = 31.01.2026 (Teiabrechnung)
o ’flj VK-Bonus warenbezogen 7000000101
* = 28.02.2026 (Teiabrechnung)
o ’flj VK-Bonus warenbezogen 7000000102
* = 31.03.2026 (Teiabrechnung)
o ’flj VK-Bonus warenbezogen 7000000103
* = 30.04.2026 (Teiabrechnung)
g ’flj VK-Bonus warenbezogen 7000000104
* = 31.05.2026 (Teiabrechnung)
g ’f|j| VK-Bonus warenbezogen 7000000105
* [ 30.06.2026 (Teiabrechnung)
g ’f|j| VK-Bonus warenbezogen 7000000106
* [ 31.07.2026 (Teiabrechnung)
g ’F|j| VK-Bonus warenbezogen 7000000107
~ [ 31.08.2026 (Teiabrechnung)
g ’F|j| VK-Bonus warenbezogen 7000000108

Verkaufsbonus warenbezogen anzeigen

01.01.2026 his 31.12.2026

4process Hausmesse 2026 / Walter-Kohn-Str. 1 ¢/ 94032 Passau

B Konditionskontrakt
Kunde

Basisdaten

T

2000000033 van
=%

1000335

“ Verkauf v Administration | Kopftexte | Status Urnsatzselektionskriterien ]' Abrechnungsdaten  Abrechnungskalender

[z 8 [@=] (&)= alEFlL Bkl (2 B JEL ([ EDE
Umsatzselektionskriterien

B Feldkomb. | Ink|/Exkl
ooo1 Inklusive
ooo1 Inklusive
poo1 Inklusive
ooos Inklusive
poog Exklusive

Gultig ab Galkig bis | Grup.|Debitor
1000335
1000337
1000338

VkOrg VWweg SP Werk Warengrp Material WGHierarch Kd.Hier. ProdHier. |[WGrlL WGr2

Konditionstabelle V 4AB Konditionskontrakt | 2 Eintrdge ¥ | Keine weiteren Konditionen in anderen Tabellen
Q| EFL ELEL [2e JB JEL [ Sia@Eea)a)E=]
Konditionen

Konditionsart Konditionsartbezeichnung
RES1 Bonus

REA1 Bonusriickstelungen

Rechenregel
Prozentual

Prozentual

Konditionsbetrag KondWahr
5,000 %
5,000- %

pro Einheit  Giltig ab
01.01.2026
01.01.2026

Giiltig bis

31.12.202
31.12.202

Festlegung Kriterien:

unabhangig von
eigentlichen Konditionen

Feldkombinationen
erweiterbar

inklusiv vs. exklusiv

Optimierung
Pflegeaufwand - z.B.
Kundenliste verwendbar
fur weitere Kontrakte




a: Konditionskontrakt — Abrechnungsdat

Verkaufsbonus warenbezogen anzeigen
0O & e @ &

.
Bamsd B wondtonsiontoke [Fo00000653 - CEEEY = NG Festlegung Bonusbasis
volstandiger Belegfluss | Kunde 1000335 4process Hausmesse 2026 / Walter-Kéhn-5tr. 1 ¢ / 94032 Passau .
~ 23l Konditonskontrakt 2000000033 aus verscnieaenen
~ 5 31.01.2026 (Teizbrechnung) Bassdaten | Verkauf | Administration | Kopftexte | Status | Umsatzselektionskriterien . Abrechnungsdaten | Abrechnungskalender .
+ EF vK-Bonus warenbezogen 7000000101 St f
~ 5 28.02.2026 (Teilabrechnung) . u en I I I I
G 'fleK—Bunus warenbezogen 7000000102 Abrechnungsmateril —
~ [ 31.03.2026 (Teibrechnung) Abrechnungsart Kunde Debiosd: K I.k l. t. h I I I
+ [BF vK-Bonus warenbezogen 7000000103 Kalender fiir Kontraktverngerung A Absprachen j3hrlich a u a I 0 nssc e a .
b BLE‘D-D‘L?D?S (Teilabrechnung) Gruppe fiir Betragsfelder T0s01 Verkaufshonus: Nettobetrag
« B K4 [
B VK-Bonus warenbezogen 7000000104 e —— 0501 Verkaufsbonus: Nettobatrag

~ [ 31.05.2026 (Teilzbrechnung) -
b 0502 Verkaufsbonus: Bonusbasis
« B vk b 7000000105 Abrechnungsmengeneinheit
2 L e e 0503 Verkaufsbonus: Zwischensurnme 1

~ [(= 30.06.2026 (Teilzbrechnung) )
+ EF vK-Bonus warenbezogen 7000000106 0504 Verkaufsbonus: Zwischensumme 2

~ [= 31.07.2026 (Telabrechnung) 0505 Verkaufsbonus: Zwischensumme 3 Bon us baSIS

« B VK-Bonus warenbezogen 7000000107 0506 Verkaufsbonus: Zwischensurmme 4
~ [(= 31.08.2026 (Teilsbrechnung) 0507 Verkaufsbonus: Zwischensumme 5

» E§) vK-Bonus warenbezogen 7000000108 0508 Verkaufsbonus: Zwischensurnme 6 Zwisch e nS u m m e 1 - 6

Kond'rtionmbelle V 4AB Konditionskontrakt | 2 Eintrage * | Keine weiteren Konditionen in anderen Tabellen
L |

Konditionen

Konditionsart Konditionsarthezeichnung Rechenregel Konditionsbetrag KondW3ahr  pro|Einheit |Giltig ab Giltig bis Konditionssatzbeschreibung
RES1 Bonus Prozentual 5,000 % 01.01.2026 31.12.2026

REA1 Bonusriickstellungen Prozentual 5,000- % 01.01.2026 31.12.2026




2. Konditionskontrakt — Abrechnungskal.

bonus warenbezogen anzeigen

I L|E . %Ansicl » [ Konditionskontrakt 2000000033 von |01.01.2026| bis 31.12.202%6 AbreCh n u ngSka len der
Kunde 1000335 4process Hausmesse 2026 / Walter-Kohn-Str. 1 ¢ / 94032 Passau

2000000033 e Teil.' Oder Endab'
eilabrechnung) Basisdaten  Verkauf  Administration | Kopftexte  Status | Umsatzselektionskriterien ¢ Abrechnungsdaten Abrechnungskalender ] I'eChnung ﬂ.eXIbel

arenbezogen 7000000101
eilabrechnun Q

arenbezngengj?ﬂnﬂﬂnﬂlm Kalender fiir Endabrechnung « | Kalender fiir Deltariickstellung el nsetha r
eilabrechnung) Kalender fiir Teilabrechnung AM Abrechnung monatlich -

arenbezogen 7000000103 Kalender flir Deltaabrechnung

sracnung) [BEIE R E PR EEEE

- = 522(1)/100 Neues Abrechnungsdatum eingeben
eilabrechnung) Abrechnungskalender
arenbezogen 7000000105

gifabrachnung)

Abrechnungsverfahren:

-

>
Status  AbrDatum Abrechnungsdatumstyp  |Referenzdatum Ausfihrgsdatum  |Um.Dat v.  |Um) Abrechnungsdatum I_l:‘
30.06.2026 Teiabrechnung Abrechnungsdatumstyp |Endabrechnung

arerbezogen 7000000106 31.07.2026 Teiabrechnung Referenzdatum Endabrechnung Ein- oder Zweischritt-
eilabrechnung) ! ]
31.08.2026 Teilabrechnung 1 Teilabrechnung

arenbezogen 7000000107
eilabrechngung) 30.09.2026 Teiabrechnung 2 Delta-Abrechnung Verfahren

arenbezogen 7000000108 31.10.2026 Teikbrechnung S B DE'G-RUCkStE"UI’IQEI’I

30.11.2026 Teiabrechnung Moghches Freiga be_
31.12.2026 Endabrechnung Standard
verfahren

Konditionstabelle V 4AB Konditionskontrakt | 2 Eintrdge ~ | Keine wefteren Konditionen in anderen Tabelen . .
BEEL ERELD e e JEL Automatisierungsgrad
Konditionen frei wahlbar

Konditionsart Konditionsarthezeichnung Rechenregel Konditionshetrag KondWsahr | pro Einheit | Giltig ab Galtig bis

RES1 Bonus Prozentual 5,000 % 01.01.2026 31.12.2026
REA1 Bonusriickstellungen Prozentual 5,.000- % 01.01.2026 31.12.2026




2: Konditionskontrakt - Konditionen

B Konditionskontrakt 2000000033 von |01.01.202€| bis 31.12.2026
Kunde 1000335 4process Hausmesse 2026 / Walter-Kdhn-5tr. 1 ¢/ 94032 Passau

Basisdaten | Verkauf | Administration  Kopftexte ~ Status . Umnsatzselektic fter } Abrechnungsdaten - Abrechnungskalender

(2] (&)= L (= & =L [@DE
Umsatzselektionskriterien K on d |t| onen:

B Feldkomb. Inkl/Exkd Giltig ab  Gltig bis Grup. Debitor VkOrg \VWea SP Werk Warengrp Material WGHierarch Kd.Hier. ProdHier. WGrl 'WGr2 WGr3 |\WGr4 'WGr5 Verkaufsbeleggrund Bonusgrp. MGr Warenempf. Preismat. F
0001 Inklusive 1000335
0001 Inklusive 1000337

s e Konditionstechnik zur

005 e Differenzierung - z.B.
unterschiedliche Boni
auf verschiedene

[V 448 Konditionskontrakt | 2 Eintrige Kunden/Materialien

V 163 Kondttionskontrakt/Material | 0 Eintrage

V 4AB Konditionskontrakt | 2 Eintrige Abblldung von
Staffeln

Kond'rtionsmbelle V 4AB Konditionskontrakt | 2 Eintrige ~ | Keine weiteren Konditionen in anderen Tabellen
= e e e o Ve = = r=———r—r—
0 P = g =3 (o = e 1) 2 N Y
Konditionen
BEL Konditionsart Konditionsartbezeichnung Rechenregel Konditionsbetrag Kondw3ahr  pro Einheit |Giiltig ab Giiltig bis Konditionssatzbeschreibung gelischt Staffel Einheit Staffelart Bezugsgriife
RES1 Bonus Prozentual 5,000 01.01.2026 31.12.2026 0,00 EUR  Ab-Staffel « Wertstaffel
5,000 0,00 EUR Wertstaffel
5,500 500.000,00 EUR Wertstaffel
5,750 750.000,00 EUR Wertstaffel
Bonusrickstelungen Prozentuzl 5,000- 01.01.2026 31.12.2026 Ab-Staffel




a: Konditionskontrakt — Abrechnung

Beleg anzeigen: Erfassungssicht

— |
Verkaufsbonus (0510) 7000000101 anzeigen: Ubersich* Abrechnungsbe

&’ “ff‘ ontierung = s Rechnungswesen

]
=

Abrechnungsbelegart 2 VK-Bonus warenbezogen

Rechnungsempfanger 4process Hausmesse 2026

onditionskontrakt 2000000033 KundZahlungsbeding.
2036-LTeibbrachaung) =

G 'FI':I VK-Bonus warenbezogen 7000000101

- =21 0

/Prozent

R " Grunddaten | Positionsibersicht -~ Zusatzdaten
O L T ENdUTECTITTUTTIY f

Buchhaltungsdaten

Buchungsdatum Belegdatum

Referenz Zuordnung

Gutschriftsbruttobetrag
Gutschriftsnettobetrag

6 (Teilabrechnung)

; warenbezogen 7000000106
6 (Teiabrechnung) "
|

Kunde
Abrechnungshelegpositionen

B Pos Mettobetra Steuerbetrag Bruttobetrag

0, 0,17 1,05

1, o, 2,09

6 (Teilabrechnung)
onus warenbezogen 70
Al
nl

1,

" Aktivicatsgrunoe

AuSt Material

& [ilsteuemn Eﬂﬁnzeigewﬁhrung Ef Hauptbuchsicht

Erfassungssicht

Belegnummer Buchungskreis 1010 Geschaftsahr 2
Buchungsdatum Periode il

Obergreifd.Nr

Belegdatum
Referanz

Wahrung Ledger-Gruppe

Abrechnungsbeleg:

BuKi | Pos/BS SHKonto
1010 1

Bezeichnung

4process Hausmesse 2026
Kundenbon
Ausgangssteuer (MWS)
Kundenbon

Kundenboni

Kundenbon

_____  Eigensténdiger Beleg

44001000
’ Al 2 ()

44 0
44001000

Separate Nummern-
vergabe

© FiexiDie UDersicnc

* Nachrichtenfindung
/-ausgabe

1. Buchungsstatus
Zahlungsreferenz

Differenz

= * Integration in FI/CO

Kundensteuern

Positionstyp
Normalposition

Kurztext Abrechnungsmenge ME
Handelsware 11, PD, normaler Handel 1 5T
HaWA 12, Bestellpunkt, normaler Handel 2 5T
2 5T

ST

IG11

TG12 Normalposition

TG11 Handelsware 11, PD, normaler Handel Normalposition

HAWA 12, Bestelpunkt, normaler Handel Normalposition

TG12




[@.] Verkaufsbonus warenbezogen anzeigen
O &
®LI[=EL

Kondltlonsvem'endung

I_Eieleukcrrnd Belegart
0000020806 Fald'um

Folgebeleg 5 Pcu:nr RefBlg AM

0090004773

0090004... &

AMR... = Gesamt RiickstWahr RickstDat.
02.

10 EUR
EUR

1,76- EUR

1,76- EUR

= 5,28 EUR
== 5,28- EUR

02.
02.0
02.

. |E Gel:amt = Rst. aufg.

£ Rst. offen Rick...

0,00
0,00
0,00
0,00
0,00
0,00

B Konditionskontrakt
Kunde
Basisdaten = Verkauf
Kontraktart
Externe ID

Referenz

Zuordnung

Kontraktwahrung

Wahrungskurs
Typ d. ext. Referenz

StLand/-reg. Partner

- Administra

Z5G1 Verkaufshy

Konditionskontrakt — Konditionsverw.

Konditionsverwendung:

Schnelllibersicht zum
Kontrakt

Welche Umsatze sind
eingeflossen
(z.B. Faktura/Auftrag)

Aktueller Status hins.
Ruckstellungen in Fl
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Highlights der neuen Lésung

Mehr Spielraum in Konfiguration, steuerlicher Behandlung und Analyse

01

VIELFALT

02

STEUERLOGIK

= Vielzahl ausgelieferter
Kontraktarten

= Einzelner
Bonusempfanger oder
Empfangerliste

= Dienstleistungs- oder
warenbezogener Bonus

= Klare steuerliche
Differenzierung

= Eingangs- und
ausgangsseitige Steuern

= Bonusbasis flexibel
wahlbar

I DREI FREIHEITEN. EINE INTEGRIERTE LOSUNG.

03

ANPASSBARKEIT

= Umsatzselektion und
Konditionen klar getrennt

= Umsatzkriterien schnell
anderbar

= Auswirkungen ,on the fly"
analysierbar
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Highlights der neuen Lésung

Mehr Kontrolle in Abrechnung, Freigabe und Reporting

04 05

06

FREIGABE

STEUERUNG AUTOMATISIERUNG

» [ndizierte =  Automatisierungsgrad frei
Konditionsverwendung wahlbar

=  Abrechnungskalender = Teil- oder Endabrechnung
individuell und flexibel einsetzbar
nachtraglich anderbar :

= Ein- oder
= Transparente Zweischrittverfahren

Statusverwaltung

I FLEXIBEL STEUERN. SICHER AUSFUHREN. KLAR AUSWERTEN.

= Standard-Workflows fur
Freigaben

= Kontrakte, Abrechnungen
und Belege integriert

= Umfangreiches Reporting




.One more thing ...”




=2 4pCCM Cockpit - Anderungen
schnell & klar nachvollziehbar

Abrechnungsmanagement

Farblegende Grunddaten WBR2_BUSVOL Ruckstellungen | Gebuchte Abrechnungen Simulierte Abrechnungen Abgeleitete Felder

Gebucht. Rickste . KondKontr.  AbrDatum AbrchDiTyp Kunde Name des Verantwortlichen RefBlg AM AMRefBelPs RefBelTyp I Menge ME I KonWert I KonWert Abweichung I Offene RS I Neftobetr. I Nettobetr. I Geb. + Sim Abweichung Rickstellung Diff. RS Wahrung GsBe Kostenst Mal

-
o

2000000033 30.08.2026 Teilabrechnung 1000335 4process Hausmesse 2026 0000006059 10 12 1,000 ST 17,55 0,00 0,00 0,00 0,88 0.88 Fehlende Rickstellung 0,88 EUR TG
0.00 0.00 1,76 1.76 Fehlende Rucksiellung 176 EUR TG
0,00 0,00 1,76 1,76 Fehlende Ruckstellung 1,76 EUR TG
0,00 0,00 263 2,63 Fehlende Rickstellung 2,63 EUR TG
0,00 0,00 1,76 1.76 Fehlende Rickstellung 176 EUR TG
0.00 0.00 3.51 3.51 Fehlende Ruckstellung 351 EUR TG
0,00 0,00 5,27 5.27 Fehlende Rickstellung 5,27 EUR TG
0,00 0.00 8,78 8.78 Fehlende Rickstellung 8,78 EUR TG
0,00 0,00 0,88 0.88 Fehlende Rickstellung 0,88 EUR TG
0,00 0,00 0,88 0,88 Fehlende Ruckstellung 0,88 EUR TG
0,00 0,68 0.88 Fehlende Rickstellung 0.86 EUR TG
0,00 1,76 1.76 Fehlende Rickstellung 1,76 EUR TG
0.00 0,88 0.88 Fehlende Rickstellung 0,88 EUR TG
0,00 0,88 0,88 Fehlende Ruckstellung 0,88 EUR TG

O 2000000033 30.09.2026 Teilabrechnung 1000335 4process Hausmesse 2026 0000006061 10 12 2,000 ST 35.10 0.00
[l

O

O

O

]

O

O

O

]

O

O

O

[l 2000000033 30092026 Teilabrechnung 1000335  4process Hausmesse 2026 0000006064 40 12 2,000 ST 35,10 0.00 0,00 1,76 1,76 Fehlende Rlckstellung 1,76 EUR TG
O

O

2000000033 30.09.2026 Teilabrechnung 1000335 4process Hausmesse 2026 0000006061 30 12 2,000 ST 35,10 0,00
2000000033 30092026 Teilabrechnung 1000335  4process Hausmesse 2026 0000006062 10 12 3,000 ST 52,65 0.00
2000000033 30.09.2026 Teilabrechnung 1000335 4process Hausmesse 2026 0000006068 20 12 2,000 ST 35,10 0,00
2000000033 30.09.2026 Teilabrechnung 1000335 4process Hausmesse 2026 0000006068 40 12 4,000 ST 70.20 0.00
2000000033 30092026 Teilabrechnung 1000335  4process Hausmesse 2026 0000006068 60 12 6,000 ST 105,30 0.00
2000000033 30.09 2026 Teilabrechnung 1000335 4process Hausmesse 2026 0000006050 10 12 10,000 ST 175,50 0.00
2000000033 30.09.2026  Teilabrechnung 1000335  4process Hausmesse 2026 0000006052 10 12 1,000 ST 17,55 0,00
2000000033 30.09.2026 Teilabrechnung 1000335 4process Hausmesse 2026 0000006054 10 12 1,000 ST 17,55 0,00
2000000033 30082026 Teilabrechnung 1000335  4process Hausmesse 2026 0000006056 10 12 1,000 ST 17.55 0.00
2000000033 30.09.2026  Teilabrechnung 1000335  4process Hausmesse 2026 0000006056 30 12 2,000 sT 35,10 0,00
2000000033 30.09.2026  Teilabrechnung 1000335  4process Hausmesse 2026 0000006063 10 12 1,000 ST 17,55 0,00
2000000033 30.09.2026 Teilabrechnung 1000335 4process Hausmesse 2026 0000006064 20 12 1,000 ST 17,55 0,00

2000000033 30.09.2026 Teilabrechnung 1000335 4process Hausmesse 2026 0000006065 10 12 5,000 ST 87.75 0,00 0,00 4,39 4.39 Fehlende Rickstellung 4,39 EUR TG
2000000033 30.09.2026 Teilabrechnung 1000335 4process Hausmesse 2026 0000006067 10 12 3,000 ST 52,65 0.00 0,00 1 2,63 263 Fehlende Ruckstellung 263 EUR TG
2000000033 30.09.2026 Teilabrechnung 1000335 4process Hausmesse 2026 0000006064 10 12 0,000 ST 0,00 0,88- 0,88 0,00 0,00 0,88- EUR TG
2000000033 30092026 Teilabrechnung 1000335  4process Hausmesse 2026 0000006060 10 12 1,000 ST 17.55 24,00- 24,00 088 0,88 23.12- EUR TG
2000000033 30.09.2026 Teilabrechnung 1000335 4process Hausmesse 2026 0000006064 40 12 0,000 ST 0,00 0,88- 0,88 0,00 0,00 0.88- EUR TG
2000000033 30.09.2026 Teilabrechnung 1000335 4process Hausmesse 2026 0000006065 20 12 5,000 ST 87.75 0,88- 0.88 1 4,39 439 351 EUR TG
2000000033 30082026 Teilabrechnung 1000335  4process Hausmesse 2026 0000006064 30 12 1,000 ST 17.55 0.88- 0.88 0,88 0.88 0.00 EUR TG
2000000033 30.09 2026 Teilabrechnung 1000335 4process Hausmesse 2026 0000006064 10 12 2,000 sT 35,10 0,88- 0.88 1,76 1.76 0.88 EUR TG

| (| i (o) [ ] (o (| {mf  (o) mf [ m] {mimf {m {mf mfy () mf
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Mehr Klarheit mit 4pCCM Cockpit

UMSATZE

Rickstellungsindex

BERUCK- IDENTIFIKATION
DATENSELEKTION SICHTIGUNG PROBLEME
VARIANTE /FEHLER
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A

GENERISCH

Die Transaktion kann durch eigenes Customizing fiir Bonus,
Provision sowie weitere Anwendungsgebiete im Abrechnungs-
management verwendet werden. Es handelt sich um ein
dynamisches Tool fiir das komplette Abrechnungsmanagement.

DYNAMISCH

Anderungen am Konditionskontrakt oder im Customizing des
Konditionskontrakts haben direkte Auswirkungen und benétigen
kein zusatzliches Coding.

FLEXIBEL

Die Komforttransaktion kann fiir die verschiedenen Varianten
ihrer Kontrakttypen angepasst werden
(z. B. verschiedene Bonusvarianten).

UBERSICHTLICH

Die Daten kénnen granular auf DB-Ebene analysiert werden

(z. B. Rechnungspositionsebene), aber auch in aggregierter Form
genutzt werden. Analog der Standard-Funktionalitat der
Transaktion WB2R_BUSVOL wird das Ergebnis um weitere
Datentdpfe angereichert und in Einklang gebracht.

PRAVENTIV

Vertrdge kénnen sich dndern und riickwirkende Anderungen mit
sich bringen. Sollte es hier Falle geben, bei denen keine
Riickstellung mehr benétigt wird, oder sogar Auszahlungen
stattgefunden haben, obwohl die Falle nicht mehr relevant sind,
so identifiziert das System solche Konstellationen.

ANALYTISCH

Auch der Vergleich der ermittelten Daten aus dem SAP-Standard
mit anderen CDS-Views ist hier méglich (z. B. Vergleich bezahlte
und unbezahlte Rechnung). Entwerfen Sie ihren eigenen CDS-
View und wenden Sie das Regelwerk aus ihrem Kontrakt auch auf
ihren Vergleichsview an.




Vielen Dank.

Zeit fur Fragen & gemeinsamen Austausch

Let’s connect!

N £ jojo]in] 1


https://www.xing.com/companies/4processag
http://www.linkedin.com/company/4process-ag
https://www.instagram.com/4process.de/
https://www.facebook.com/pages/4process-AG/571099992945148?fref=ts
https://www.youtube.com/channel/UChiGI7SoW7nL_awpmn9OZ3w
https://www.4process.de/
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